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Hoe krijg je
potentiële ‘grote’ 

giftengevers in 
beeld?

Zeven eigenschappen van effectief leiderschap. 

Cirkel van inloed en betrokkenheid

Stephen Covey

Invloed

BetrokkenheidToename in 

invloed en 

betrokkenheid

Suspect

• niet gekwalificeerde lead

• potentie om prospect te worden

• is nog niet op de hoogte van wat je te bieden hebt

• voldoet wel aan een aantal gedefinieerde criteria  

Prospect

• gekwalificeerde lead

• potentie om klant/relatie/donor te worden

• is op de hoogte van wat je te bieden hebt

Donor / Donateur
• een natuurlijke of rechtspersoon die de organisatie van 

geldelijke middelen, goederen en of diensten voorziet in de 
hoop dat de organistie hierdoor beter zijn doel kan
nastreven.

• geen lid van de organisatie en heeft geen recht op het 
gebruik maken van faciliteiten
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Major Donor / Donateur

• geeft meer als €?

• meer rechten?

activiteit

activiteit

activiteit

activiteit

activiteit
activiteit

Waar zitten de major donor Suspects?
• NETWERKEN

• Netwerken van huidige Business Donors

• Business clubs: CBMC, Andere Zaken, 
GIDS Netwerk, VNO-NCW

• Serviceclubs: rotary, lions , kiwanis

• Activiteiten waar ondernemers

op kunnen aanhaken. (moeten

toevoegen aan bedrijfsvoering)

• MAATWERK

• Proposities op doelgroep segmenten

Elevator pitch

• Een effectieve elevatorpitch geeft antwoord op:

• Wie zijn we?

• Wat is het product?

• Wat heeft de koper eraan?

• Belangrijk houdt rekening met:

• Nonverbale communicatie

• De inhoud van de pitch

• Verbale communicatie

Pecha Kucha

• 20 slides  20 seconden

• creatief en to the point

Afspraken maken

• DOELSTELLING!!!!!

• Afspraken maken is een vak

• Volhouden

• Gebruik van elkaars kracht!
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Tijdens je gesprek

• Anticipeer

• Kopieer

• Draw the picture

• Goede voorbereiding

!!LUISTEREN!!

Nonverbale communicatie Houding

Wat je doet klinkt zo luid dat iemand 

maar met moeite kan horen wat je 

zegt!

Major donor werving draait om
het managen van:

• Verwachtingen

• Relatie

…het leren kennen van de 

juiste mensen
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Miljoen euro tip:

Quote 500 nummer 2. Dik Wessels € 2,4 miljard, +14,3%

d.wessels@VolkerWessels.nl

- Website (Chat en 

WhatsApp)

- Jongerenmaatjes

(MoneyFitMaatjes)

- Voorlichtingspakket 

MoneyFit voor de 

gemeente
Vanaf 1 september te    

bestellen bij ‘t LSP!

Voorlichtingspakket

Kijkje op de website…


